POR MES CON ESTE METODO
Constructor de caja fria
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SUS DERECHOS: Este libro esta restringido Unicamente a su uso personal. No
viene con ningun otro derecho.

RENUNCIA LEGAL: Este libro esta protegido por la ley internacional de derechos
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DESCARGO DE RESPONSABILIDAD SOBRE INGRESOS Esta guia contiene
negocios estrategias, métodos de marketing, generacion de clientes potenciales y
otros consejos comerciales, que independientemente de mi propio éxito personal
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garantizar que obtendra los mismos ingresos que yo no puedo garantizar que
obtendra ingreso

Nota: esta es una guia en espafol estd mas bien dirigida a paises latinos y
personas de habla hispana que quieren ganar dinero online



Todos mis métodos requieren trabajo y minima inversion asi que jEMPECEMOS!

Todas las personas quieren ganar dinero online, y créame todo lo ven como si fuera
algo imposible de hacer; permiteme decirte que no estamos en 1970 y no necesitas
cientos de ddlares para iniciar un negocio. Desde el principio, la mejor manera de
ganar dinero siempre ha sido desarrollar una marca o negocio y obtener la
confianza luego el resto lo haré seguir.

El método que voy a explicar en esta guia se llama

Constructor de caja fria

Paso 1:
Busqueda de clientes potenciales

En este ejemplo especifico, voy a usar bienes raices, sin embargo, puede hacer
esto con bastante

Mucho cualquier negocio (recomendaria mantenerse alejado de los restaurantes).

Lo que tenemos que hacer es encontrar un negocio con criticas horribles y
potencialmente horribles

Resefias de otros sitios (incluido Google)

Para esta guia utilizare como ejemplo, un grupo de agentes inmobiliarios con una
terrible reputacion de alquilar condominios.

Ofreceremos un servicio para arreglar su reputacion en linea.

(Sigue leyendo, iré explicandote todos los detalles de cédmo lo haremos mas
adelante)

Después que eliges a tu posible cliente debes contactarte con el
Asi que vamos al siguiente paso
Paso 2

Contactar al cliente le enviaremos una carta, audaz y precisa



Escribiremos una carta impresa (conversion mucho mas alta que un correo
electronico) y utilizaremos una tactica audaz y llamativa.

Crea un nombre comercial y un logotipo para parecer mas legitimos:

Aqui te dejo el Scrip para que lo uses a tu antojo

Cita:Estimado ( nombre de tu potencial cliente)

Las llaves en este sobre o las que podria haberle entregado al comprador de una
casa nueva que acaba de vender. Sin embargo, no lo es. ¢Por qué? jPorque tus
clientes potenciales ni siquiera te consideran , Esto se debe a que, al buscar su
empresa en Google, aparece una tormenta de criticas negativas y difamatorias
sobre su empresa. Puede dejar todo su negocio al azar y esperar que la gente no lo
busque en linea o puede tomar el asunto en sus propias manos y permitirnos
ayudarlo a solucionarlo.

Adjunto solo algunos de los resultados que surgen al buscar su empresa en Google.
iEstas revisiones de su empresa parecen escandalosas al hacer afirmaciones sobre
la moral y la integridad de su empresal

En Fox Security entendemos que ciertamente no es asi como quiere ser percibido.
Ya sea que este pico de reputacion negativa provenga de una experiencia negativa
o de sus competidores, no deberia tener que conformarse con que su nombre se
manche para siempre. jTrabajemos juntos, podemos eliminar esas resefias dafinas
de la basqueda y las que no podemos eliminar podemos enterrarlas en 40 paginas
de Google! También podemos hacer que sus criticas positivas dominen las dos
primeras paginas. No deje su negocio al azar; tomemos el control de su reputacion.

Atentamente,
TU NOMBRE AQUI

A continuacién, adjunte una pagina donde haya pegado algunas de sus
criticas negativas y resalte los términos importantes en rojo.

En la parte final de la pagina puede colocar su numero de contacto donde pueden
escribirle etc. Usted sea creativo.



Ahora agregaremos algunos elementos a nuestra carta
Para este ejemplo utilice como escribi en lineas anteriores

iUna llave y una tarjeta de loteria rasca y gana de $ 1!

Recuerde que en esta primera linea de la carta escribi "estas son las llaves que
podria haberle dado al comprador de una casa que vendio".

También estoy vendiendo el punto "no deje su negocio al azar y espero que la gente
no lo busque en linea".

Estos elementos hacen que su cliente potencial pase mas tiempo pensando en su
carta. También es mucho mas probable que lo abran cuando sientan que las cosas
se mueven en el sobre.

Lo mas probable es que jueguen al rascador y durante ese tiempo estaran
pensando en su negocio y en como puedes salvarlo.

CONSEJOS: Puede obtener las llaves de forma gratuita en su ferreteria local. Solo
pedir llaves mal atadas y te daran tantas como quieras GRATIS. En cuanto al
rascador, lo recomiendo encarecidamente, sin embargo, si no lo desea, por alguna




razon, puedes usar dados, fichas de poéquer con logotipos comerciales
personalizados, etc.

LISTO TENEMOS LA CARTA TERMINADA

Doble sus 2 papeles y ponga su llave y su rascador en el frente asi:
Como esta en la imagen

Bueno he dejado esta parte de ultimo pero en realidad es lo primero gue tienes
que hacer

Mi querido amigo (a) este método te puede dar muchas ganancias si lo aplicas
bien. Sin embargo, antes de enviar cualquier carta, debe crear su lista de
proveedores. Asi es, no hara ningun trabajo mas alla de conseguir clientes. Eres el
intermediario. Utilizaras servicios profesionales y cobrara al cliente entre un 10 y un
50% mas.



Lo que recomiendo encarecidamente es pasar unos dias contactando a un grupo de
empresas. Simplemente busque en Google "Gestion de la reputacion en linea"
‘mejorar la reputaciéon online” “quitar malas resefias de google” etc piense
creativamente, pongase en contacto con un grupo de empresas y encuentre las que
tienen el mejor precio y parecen las mas profesionales. Clasifiquelos en una lista de
sus 5 mejores. Luego, cuando el cliente decida trabajar con usted, el precio que
usted le cotizara sera el monto que decida cobrar ademas de lo que debe pagar a la
otra empresa.

iToma este paso muy en serio!

Vaya tan lejos como llamadas de Skype o llamadas telefonicas. Asegurese de que
su lista de proveedores de servicios sea de primera categoria y tenga un buen
precio. No tema a la barrera del idioma la mayoria de las mejores empresas estas
en idioma ingles pero le aseguro que muchas tendran soporte en espafol o usted
puede ayudarse con un traductor.

Justo ahora tendras muchas preguntas "Si... no sé nada sobre la gestion de la
reputacion online,

¢, Qué hago si un cliente potencial me llama con preguntas? "

Te tengo la solucibn CoOmo convertirse en un experto en 24 horas

Este sitio es asombroso. Esta completamente dedicado a la gestion de la reputacién
en linea con herramientas gratuitas y de pago. Puede registrarse de forma gratuita y
utilizar sus herramientas e instantaneamente obtendra un plan de accién especifico
para mejorar la reputacion de su propio nombre. El sitio también esta cargado de
articulos gratuitos que lo convertirdn en un experto en cuestion de horas.

Incluso con una cuenta gratuita, al hacer clic en la pestafia "Ayuda", aprendera
mucho sobre la gestidn de la reputacion en linea. jIncluso tienen videos gratis!

iPase unas horas jugando con las herramientas y leyendo todos los tutoriales de
ayuda que se encuentra alli y parecera que ha estado haciendo esto durante afios al
responder las preguntas de los clientes!

Precios y consejos finales




Estos servicios pueden llegar facilmente a los $ 1000 por cliente. Comience con
reputaciones muy pequefas y faciles de arreglar. Siéntase comodo con el sistema y
desarrolle excelentes relaciones con sus proveedores.

Como dije anteriormente, evite los restaurantes y los talleres, no se concentrara mas
en los clientes mas ricos. Dentistas, Doctores, Agentes Inmobiliarios, Abogados. Es
muy justificable que le paguen entre $ 1500 y $ 3000 + para arreglar la reputacion
de su empresa.

Si su proveedor de servicios cotiza $ 1000, le dice a su cliente que puede hacerlo
por $ 1500 te quedas con el $ 500! Imagina las posibilidades aqui. Incluso si solo
logras conseguir 10 clientes al mes saluda a $ 5000 / mes por enviar cartas a la
gente! Recuerda que estos también son altos conversion de letras.

No dude en consultar cualquier pregunta que pueda tener. Espero que les haya
resultado util.

iGracias por leer!

Bueno mucha suerte con este método

Este uno de muchos métodos que he aplicado para ganar dinero online si
gustas conocer mas metodos visita mi sitio jAQUI!

Otros métodos

505 Diario 0 mas

Método CPA

Genera un poco de dinero extra con un
formas efectivas de aplicarlo

DINERO EN

15 MINUTOS
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